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TEMAT MIESIACA

KRAKCHEMIA: plastics megastore

W srode 18 kwietnia na specjalnej konferendji prasowe;

w warszawskim hotelu Sheraton Zarzad Krakchemii SA
poinformowat o podjeciu uchwaty ZWZA o pierwszej
publicznej emisji akcji. Spodtka, wzmocniona o dystrybutora
tworzyw Maximex, z ktérym zawarta warunkowg umowe
zakupu 100% udziatow, zamierza pozyskac z gietdy 30 min
ztotych i zadebiutowac na parkiecie na przetomie drugiego

i trzeciego kwartatu br.

JERZY RUSZCZYNSKI

kwizycje i pozyskanie kapitatu przez

gietde wpisuja sie w strategie firmy,

jaka wyznaczono na najblizsze
cztery lata. Przychody ze sprzedazy w 2006
roku na poziomie przekraczajagcym 213 min
7t sytuuja wysoko spoétke na krajowym rynku
dystrybutoréw poliolefin. Wedtug szeféw
spotki dalsze wzmocnienie pozycji bedzie
realizowane takze przez state poszerzanie
asortymentu i dopasowanie oferty do zapo-
trzebowan matych i srednich przetworcow.
Firma ocenia swoj udziat w krajowym rynku
dystrybudji granulatdw na 14%, a warto$c¢
rynku na 1.2 mld PLN. W tym roku Spotka
prognozuje przychody ze sprzedazy na
poziomie 300 mIn PLN netto.

Krakchemia ma ambicje by¢ komplek-
sowym dostawcg granulatow, $rodkéw

pomocniczych, dodatkéw, a takze wejs¢ w
konkurencje z dostawcami maszyn. Andrzej
Zdebski, Prezes Zarzadu Krakchemii, poinfor-
mowat 0 zamiarze rozszerzenia dziatalnosci i
wiaczeniu sprzedazy i serwisu maszyn oraz
urzadzen do produkgcji wyrobdw z tworzyw
sztucznych w sktad oferowanych ustug.
Zarzad prowadzi zaawansowane rozmo-
wy z trzema zagranicznymi producentami
maszyn. Na pytanie o jakich producentéw
chodzi, ustyszelismy ogélnikowa odpowiedz,
Ze sg to firmy z Europy i jedna pozaeuropej-
ska. Dostawa maszyn przez Krakchemie ma
byc realizowana na zasadzie przedstawiciel-
stwa producentéw zagranicznych.

W zamiarach sprostania zadaniom kom-
pletnego dostawcy jest rowniez wyijscie
naprzeciw bardziej indywidualnym zamo-
wieniom przez wprowadzenie do sprzedazy

Krakchemia

SA prezentuje
nowa strategie
rozwoju na spe-
cjalnej konfe-
rencji prasowej

-

Wiceprezes Zarzadu i Dyrektor Generalny
Krakchemii SA Bogdan Wrzesniak

W rozmowie z reprezentujacq Plastics Review
Dyrektor Joanna Biegalska

modyfikowanych tworzyw sztucznych pod
wiasng marka Kalmid, a takze poszerzenie
oferty polimeréw o tworzywa styrenowe
i konstrukcyjne. Wtadze spotki zamierzaja
unowocze$ni¢ baze logistyczna. W planach
jest rozwoj wiasnej bazy magazynowej
wraz z centrum logistyczno-dystrybucyj-
nym. Ukoronowaniem rozwoju kanatéw
dystrybucyjnych ma by¢ wprowadzenie
sprzedazy tworzyw przez internet. W opinii
przewodniczacego rady nadzorczej i zara-
zem wiasciciela Krakchemii (poprzez Alma
Market) Jerzego Mazgaja, ten sposob sprze-
dazy pozwoli na obnizenie cen. Spotka chce
rowniez doradza¢ w zakresie recyklingu
tworzyw ze szczegdlnym uwzglednieniem
recyklingu energetycznego.

Wydaje sie, ze Krakchemia poszerza swoje
miejsce na rynku wracajac po tro-
sze do koncepdji, z ktérych wyrosta.
Matym i srednim przetwércom moze
przyby¢ wygodny partner, ktéry pod
Jjednym dachem” zaoferuje wszystko
lub prawie wszystko, co niezbedne
dla utrzymania i rozwijania produkdji.
Czy Krakchemia sprosta zadaniu jakie
sobie postawita - nowoczesnego, ogdlno-
polskiego mega-sklepu przyjaznego dla
przetwércy tworzyw? Wiasciciel i Zarzad
majg nos$na wizje przysztosci Spotki oraz
ambitne plany rozwoju. Te atuty w pota-
czeniu z rynkowym doswiadczeniem oraz
pierwszymi sukcesami w realizacji zdefinio-
wanej z prawdziwym rozmachem nowej
strategii rozwoju firmy — powinny przynies¢
jej w niedalekiej perspektywie realne bizne-
sowe przyspieszenie.
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